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1. ОПИС НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ
	найменування показників
	галузь знань, напрям підготовки, освітньо-кваліфікаційний рівень
	характеристика навчальної дисципліни

	
	
	денна форма навчання
	заочна форма навчання

	кількість кредитів –3
	Галузь знань
08 «Право»

	дисципліна вільного вибору студента

	
	
	рік підготовки: 

	
	спеціальність 
081 «Право»
	1
	1

	
	
	Семестр

	загальна кількість годин - 90
	
	1-й
	1-й

	
	
	Лекцій

	тижневих годин для денної форми навчання: аудиторних – 2
самостійної роботи студента – 2
	Освітньо-професійна програма ОС Магістр
	16
	6

	
	
	практичні (семінарські)

	
	
	16
	6

	
	
	Лабораторні

	
	
	-
	-

	
	
	самостійна робота

	
	
	58
	78

	
	
	ІНДЗ:

	
	
	вид контролю: залік



Співвідношення кількості годин аудиторних занять до самостійної роботи становить для денної форми навчання – 1:1,8
          для заочної форми навчання – 1: 6,5

Мова навчання: українська

2. МЕТА ТА ЗАВДАННЯ НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ
Мета: опанування теоретичних та практичних проблем комерційного представництва, а також вивчення теоретичних положень та вироблення навичок практичного застосування знань і норм чинного законодавства у цій сфері.
Завдання: аналіз актів цивільного законодавства України, актів вищих судових інстанцій, навчальної та монографічної літератури, вирішення аналітичних завдань та практичних казусів; навчити студентів застосовувати теоретичні положення на практиці.
Результати навчання. В результаті вивчення даного курсу студент повинен:
знати:
- правову природу та кваліфікуючі ознаки комерційного представництва; підстави виникнення комерційного представництва; особливості послуг комерційного представника; законодавчі вимоги до суб’єктів комерційного представництва; зміст комерційного представництва; особливості елементів комерційного представництва в окремих сферах підприємницької діяльності; підстави припинення комерційного представництва; правові наслідки порушення суб’єктами комерційного представництва своїх обов’язків.

вміти: 
правильно застосовувати законодавство, що регулює комерційне представництво; аналізувати судову практику та правову доктрину; моделювати варіанти вирішення правових спорів. Вміти ефективно взаємодіяти з аудиторією і в команді, презентувати ідеї, проводити обговорення проблемних питань комерційного представництва. Вміти приймати рішення з урахуванням положень про комерційне представництво при вирішенні спорів, пов’язаних з непоіменованими договорами.

3. ПРОГРАМА НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ
ТЕМА 1. ЗАГАЛЬНІ ПОЛОЖЕННЯ КОМЕРЦІЙНОГО ПРЕДСТАВНИЦТВА
Поняття та ознаки комерційного представництва. Ознаки комерційного представництва, які характерні усім представницьким правовідносинам. Ознаки комерційного представництва як різновиду добровільного представництва. Ознаки комерційного представництва як самостійного різновиду добровільного представництва.
Співвідношення комерційного представництва та комерційного посередництва. Посередництво розглядається у вузькому та широкому розумінні. Ознаки розмежування комерційного посередництва та комерційного представництва.
Елементи комерційного представництва: Об’єкт комерційного представництва. Вчинення комерційним представником правочинів та здійснення інших юридичних дій. Надання комерційним представником додаткових послуг. 
Суб’єкти комерційного представництва. Правовий статус особи, яку представляють. Правовий статус комерційного представника, замісника. Правовий статус третіх осіб. 
Зміст комерційного представництва. Права та обов’язки особи. яку представляють. Права та обов’язки комерційного представника. 

ТЕМА 2. ПІДСТАВИ ВИНИКНЕННЯ КОМЕРЦІЙНОГО ПРЕДСТАВНИЦТВА
Договір як підстава виникнення комерційного представництва. Правова природа довіреності.
Агентський договір. Поняття та правова природа договору. Правове регулювання договору. Укладення договору. Права та обов’язки сторін договору. Припинення та відповідальність сторін договору. 
Договір доручення. Поняття та правова природа договору. Правове регулювання договору. Укладення договору. Права та обов’язки сторін договору. Припинення та відповідальність сторін договору. 
Брокерський договір. Поняття та правова природа договору. Правове регулювання договору. Укладення договору. Права та обов’язки сторін договору. Припинення та відповідальність сторін договору. 
Договір андеррайтингу. Поняття та правова природа договору. Правове регулювання договору. Укладення договору. Права та обов’язки сторін договору. Припинення та відповідальність сторін договору. 

ТЕМА 3. КОМЕРЦІЙНЕ ПРЕДСТАВНИЦТВО НА РИНКУ ЦІННИХ ПАПЕРІВ
Загальна характеристика професійної діяльності на фондовому ринку. Поняття професійної  діяльності  на фондовому ринку.
Умови здійснення брокерської діяльності. Вимоги до професійних учасників фондового ринку. Ліцензування брокерської діяльності. Обов’язки та обмеження брокерів.
Умови здійснення андеррайтингу. Поняття «андеррайтингу». Види андеррайтингу. Ліцензування  діяльності з андеррайтингу. Обов’язки та обмеження андерайтерів при здійсненні комерційного представництва.
Правове регулювання діяльності торговців цінними паперами у країнах ЄС. Особливості правового статусу торговців цінними паперами. 

ТЕМА 4. КОМЕРЦІЙНЕ ПРЕДСТАВНИЦТВО НА СТРАХОВОМУ РИНКУ
Загальна характеристика посередницької діяльності на страховому ринку.
Поняття та види страхових посередників. Страховий брокер. Страховий агент. Перестрахові брокери.
Повноваження страхових посередників. Права та обов’язки страхового брокера. Права та обов’язки страхового агента. Права та обов’язки перестрахових брокерів. 
Правове регулювання діяльності страхових посередників у країнах ЄС. Особливості правового статусу страхових посередників.

ТЕМА 5. КОМЕРЦІЙНЕ ПРЕДСТАВНИЦТВО НА ТОВАРНІЙ БІРЖІ
Загальна характеристика посередницької діяльності на товарній біржі. Брокерська діяльність на товарній біржі.  Біржові операції, які має право вчиняти брокер». Біржові договори. Свобода дій біржового брокера.
Правовий статус брокерів. Вимоги, які передбачені для брокера. Умови ліцензування його діяльності.
Правове регулювання діяльності посередників на товарній біржі у країнах ЄС. Особливості щодо визначення правового статусу брокера. Особливості укладення та виконання брокерських договорів. Розмежування брокерського та дилерського договорів. 

ТЕМА 6. КОМЕРЦІЙНЕ ПОСЕРЕДНИЦТВО В ОКРЕМИХ СФЕРАХ ГОСПОДАРЮВАННЯ
Комерційне посередництво на ринку нерухомості. Правове регулювання ріелторської діяльності. Суб’єкти ріелторської діяльності. Види ріелторської діяльності. Брокерська діяльність на ринку нерухомості. Діяльність з організації торгів нерухомістю. Діяльність з надання інформаційних і консультаційних послуг на ринку нерухомості. Діяльність з управління нерухомістю. Діяльність з проведення ріелторської експертизи. 
Комерційне посередництво у туристичній сфері. Поняття туристичного продукту. Стадії просування туристичного продукту. Суб'єктами, що здійснюють та/або забезпечують туристичну діяльність. Туристичні оператори. Ліцензійні умови провадження туроператорської діяльності. Туристичні агенти. Інші суб'єкти підприємницької діяльності, що надають послуги з тимчасового розміщення (проживання), харчування, екскурсійних, розважальних та інших туристичних послуг.
Комерційне посередництво у транспортній галузі. Морське агентування. Агентування суден. Права та обов'язки морського агента. Обов'язки судновласника або іншого довірителя. Припинення договору морського агентування.
Комерційне посередництво на кредитному ринку. Кредитний брокер. Основні завдання кредитного брокера.


4. СТРУКТУРА НАВЧАЛЬНОЇ ДИСЦИПЛІНИ
	назви тем
	кількість годин

	
	денна форма
	заочна форма

	
	усього
	у тому числі
	усього
	у тому числі

	
	
	л
	п
	лаб
	інд
	ср
	
	л
	п
	лаб
	інд
	ср

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13

	ТЕМА 1. Загальні положення комерційного представництва

	13
	2
	2
	
	
	9
	
	1
	-
	
	
	13

	ТЕМА 2. Підстави виникнення комерційного представництва
	13
	2
	2
	
	
	9
	
	1
	2
	
	
	13

	ТЕМА 3. Комерційне представництво на ринку цінних паперів

	13
	2
	2
	
	
	9
	
	1
	2
	
	
	13

	ТЕМА 4. Комерційне представництво на страховому ринку

	13
	2
	2
	
	
	9
	
	1
	-
	
	
	13

	ТЕМА 5. Комерційне представництво на товарній біржі

	13
	2
	2
	
	
	9
	
	1
	-
	
	
	13

	ТЕМА 6. Комерційне посередництво в окремих сферах господарювання
	25
	6
	6
	
	
	13
	
	1
	2
	
	
	13

	УСЬОГО ГОДИН
	90
	16
	16
	
	
	58
	90
	6
	6
	
	
	78



5. ТЕМИ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ
	№ з/п
	назва теми
	кількість годин
(денна форма)
	кількість годин
(заочна форма)

	1.
	Загальні положення комерційного представництва

	2
	-

	2.
	Підстави виникнення комерційного представництва
	2
	2

	3.
	Комерційне представництво на ринку цінних паперів

	2
	2

	4.
	Комерційне представництво на страховому ринку

	2
	-

	5.
	Комерційне представництво на товарній біржі

	2
	-

	6.
	Комерційне посередництво в окремих сферах господарювання
	6
	2



6. САМОСТІЙНА РОБОТА
	№ з/п
	назва теми
	кількість годин
(денна форма)
	кількість годин
(заочна форма)

	1.
	Загальні положення комерційного представництва
	9
	13

	2.
	Підстави виникнення комерційного представництва
	9
	13

	3.
	Комерційне представництво на ринку цінних паперів

	9
	13

	4.
	Комерційне представництво на страховому ринку

	9
	13

	5.
	Комерційне представництво на товарній біржі

	9
	13

	6.
	Комерційне посередництво в окремих сферах господарювання
	13
	13



7. МЕТОДИ НАВЧАННЯ
У ході викладання навчальної дисципліни підлягають використанню методи, спрямовані на:

- формування у студенів інтересу до пізнавальної діяльності й відповідальності за навчальну працю;
- забезпечення мисленнєвої діяльності (індуктивного, дедуктивного, репродуктивного та пошукового характеру);
- а також методи, пов’язані із контролем за навчальною діяльністю студентів.

Серед методів навчання, зокрема, підлягають застосуванню наступні: розповідь, пояснення, бесіда, лекція, демонстрація, спостереження, обговорення, дослідницькі проекти, підготовка та презентація есе.

8. МЕТОДИ КОНТРОЛЮ

Знання та навички студентів, отримані при засвоєнні навчальної дисципліни «Механізм кримінально-правового регулювання», оцінюються за рейтинговою системою. 
Форми поточного контролю включають: оцінювання виконання домашніх самостійних завдань, есе, письмових та контрольних робіт, виконаних під час практичних занять.

Студент може отримати максимально 50 балів за усні відповіді або виконання тестів чи контрольних робіт на практичних заняттях.
Неготовність до заняття або незадовільна відповідь (розв’язання) задачі також підлягають відповідній оцінці і студенту виставляється «0» балів. Отримані у такому разі «0» балів потребують відпрацювання та оцінка, одержана під час відпрацювання враховуються при визначенні середнього балу поточної успішності.

Формою поточного контролюзнань є підготовка студентом есе на задану тему в кінці змістовного модуля. Есевиконується у письмовій формі та підлягає презентуванню і може бути оцінене максимально у 50 балів. Студент, який не підготував есе або презентував його незадовільно зобов’язаний підготувати інше есе.
Формою підсумкового контролю знань та навичок по дисципліні для студентів є залік, який виставляється із урахуванням поточної успішності та оцінки за підготовлене есе. 

9. РОЗПОДІЛ БАЛІВ, ЩО ПРИСВОЮЮТЬСЯ СТУДЕНТУ
	поточне тестування та самостійна робота
	поточна успішність
	модуль
	сума

	Т1
	Т2
	Т3
	Т4
	Т 1-4

	Т. 1-5
	

100

	
	
	
	
	
	
	

	
	50
	50
	



Оцінювання знань студента здійснюється за 100 бальною шкалою
Шкала оцінювання: університету, національна та ECTS
	оцінка в балах
	оцінка ECTS
	визначення
	екзаменаційна оцінка

	90-100
	А
	відмінно
	відмінно

	81-89
	В
	дуже добре
	добре
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	С
	добре
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	задовільно
	задовільно

	51-60
	Е
	достатньо
	

	до 51
	FX
	незадовільно з правом перездачі
	незадовільно

	до 51
	F
	незадовільно без права перездачі
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